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Nutzungsbasiertes Modell fiir KI-Integration im operativen Tagesgeschaft

PowerOn wird nicht als Entwicklungsprojekt verkauft, sondern als betriebene Kl-Plattform, die
schrittweise eingefiihrt, getestet und danach produktiv genutzt wird.

Das Preismodell folgt drei klaren Prinzipien:
» Nutzung statt User-Lizenzen
» Einstieg mit geringem Risiko

o Skalierung proportional zum echten Business-Value

1. Modellubersicht

Phase Ziel Charakter
Discovery & Testzugang Use Cases verstehen und testen Einstieg
Enablement & Integration  Einbindung ins Tagesgeschéaft Aktivierung
Produktive Nutzung Skalierter KlI-Betrieb Laufender Betrieb

2. Discovery

Geeignet flr Unternehmen, die Kl zuerst strukturiert evaluieren wollen und die PowerOn Plattform
kennenlernen wollen.

Typischer Zeitraum: 2-3 Monate

1. Scoping (klares Zielbild)
Ziel: Klarung von Organisation, Prozessen und konkreten Einsatzfeldern
Leistungen:
o Kickoff Workshop
o Analyse von Teams, Prozessen und Daten
« |dentifikation & Priorisierung von Kl-Use Cases
« Definition Zielbild & Einfihrungsplan
Resultat: Konkreter Vorgehensplan fir PowerOn

Preis: CHF 6'000 - 9'000 einmalig
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2. Onboarding (Plattform-Einstieg)
Ziel: Arbeitsfahiger PowerOn Playground Zugang
Leistungen:
o Setup PowerOn Plattform
e Einrichtung erster Workflows
o Aktivierung bendtigter Features
» Benutzerzugange
« Initiale Prompt- und Agent-Konfiguration
Resultat: Testzugang mit realen Unternehmens-Use-Cases

Preis: CHF 4'000 - 7'000 einmalig

3. Enablement (Befahigung)
Ziel: Validierung des Business Value.
Leistungen
e Plattformnutzung
e Support & Sparring
 lterative Anpassungen
» Monitoring Nutzung & Potenzial
Resultat: Messbarer Entscheid: Skalierung oder Anpassung

Preis: circa CHF 2’000 / Monat

3. Integration

Nach erfolgreichem Test wird PowerOn in reale Arbeitsprozesse integriert.

1. Scoping (klares Zielbild)
Leistungen:
o Detaillierte Prozessdefinition
o Verstandiss bestehender Systeme
* Rollen & Governance
« KPI-Definition
Preis: CHF 8'000 - 15'000 einmalig
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2. Systemintegration

Leistungen:
« Integration bestehender Systeme (ERP, CRM, Ticketsysteme etc.)
¢ API-Anbindungen
o Datenzugriffe
» Sicherheits- und Berechtigungskonzept

Preis: je Integration CHF 5'000 - 12'000 einmalig (abhdngig von Komplexitét)

3. Enablement (Befahigung)
Leistungen

» Schulungen

o Adoption Workshops

e Guidelines fur KI-Nutzung

» Best Practices

Preis: CHF 3'000 - 6'000 pro Schulung

4. Produktion

PowerOn wird nicht pro Mitarbeiter oder Lizenz abgerechnet, sondern ausschliesslich nach
tatsachlicher KI-Nutzung. Ein einmal aufgesetztes Feature kann von einzelnen Teams ebenso wie
von der gesamten Organisation verwendet werden, ohne dass zusatzliche Nutzerkosten entstehen.
Der Wert der Plattform ergibt sich aus der realen Anwendung im Tagesgeschaft — entsprechend
wachsen die Kosten nur dann, wenn auch messbarer Nutzen durch die Nutzung entsteht.

Ki-Usage (Pay-per-Usage)
Die Abrechnung erfolgt auf Basis der tatsachlich verbrauchten KI-Tokens.

Eine Nutzung entspricht einer ausgefiihrten Kl-Operation innerhalb von PowerOn, z. B.:

» Kl-Abfrage oder Assistenzinteraktion

Agent-Aktion innerhalb eines Workflows
o automatisierte Entscheidungslogik
« Dokumentanalyse, Zusammenfassung oder Generierung

Abrechnungseinheit: CHF pro 1 Mio. verarbeitete Tokens (Input + Output)
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Modellklasse Beispiele Preis pro 1Mio.

Tokens
Efficient Models Mistral Small, GPT Mini, Claude Haiku CHF 8
Standard Models GPT Standard, Mistral Medium, Claude Sonnet CHF 24
Advanced Models GPT Advanced, Claude Opus CHF 60
Premium Reasoning / High- komplexe Reasoning- oder Long-Context CHE 120
Intelligence Modelle

Optional: PowerOn Operating Support

Wahrend die KI-Nutzung vollstéandig nutzungsbasiert abgerechnet wird, kann der laufende Betrieb
von PowerOn optional durch ein Support- und Operating-Modell begleitet werden.

Dieses Modul stellt sicher, dass PowerOn langfristig stabil, performant und organisatorisch wirksam
im Tagesgeschaft eingesetzt wird.

Support ist nicht Voraussetzung fiir die Nutzung der Plattform, wird jedoch fir produktive
Unternehmensumgebungen empfohlen.

Support Level Leistungen Preis
Self-Managed Eigenstandiger Betrieb durch den Kunden CHF O

Operating Support Plattformbetrieb, Monitoring,. Fehleranalyse, kleinere CHF 2'400 / Monat
Anpassungen, Usage Reporting
alles aus Operating + laufende Optimierung, Use-Case

. . L . ) CHF 4'800 / Monat
Sparring, Adoption Support, priorisierte Reaktionszeiten

Business Support

dedizierter Ansprechpartner, kontinuierliche
Erweiterung, Governance & Skalierungsbegleitung

Enterprise Operating individuell
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